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Rahoituskiertueelta
virtaa vientiin

Etlan toimitusjohtaja: “Rohkeus

ratkaisee vientikaupassa”

julkipilven tahtiin


http://www.finnvera.fi
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Rahoituksen tunteminen
tuo varmuuttaja
kilpailukykya

Titta Mantila
rahoitusjohtaja

VIENTIKAUPPA ON JOUKKUEPELIA, eikd maailmalle kannata lahtea
riskilléd ja yksin. Finnvera aloitti viime syksyna vientikaupan rahoitus-
kiertueen yhdessa alueellisten kauppakamarien, neljan pankin ja Suo-
messa toimivien luottovakuuttajien kanssa. Yksi merkittdvimmista
motiiveista kiertueen kdynnistamiseen ja yritysten heréttelyyn olivat
vientikaupan rahoitusbarometrin tulokset, jotka paljastivat, kuinka
vahan yritykset tuntevat vientikaupan rahoitusmahdollisuuksia.

Tulosten valossa todennékdista onkin, ettéd suomalaisilta pk-
vientiyrityksilta jaa vientikauppoja toteutumatta. Yrityksille saattaa
my0s syntya luottotappioita, jotka olisivat véltettavissa, mikali eri
rahoitus- ja suojaustavoista oltaisiin paremmin kartalla. Tutkimuk-
seen haastateltiin noin 650 suomalaista suoraa vientia tekevaa eri
kokoista yritysta. Onko tilanne muuttunut? Se selviaa, kun tuore
barometri julkaistaan toukokuun aikana.

Vientikaupan rahoituskiertue on jarjestetty tdhdan mennessa
14 paikkakunnalla. Rahoitusratkaisuihin liittyvaa sanomaa on ollut
kuuntelemassa noin 450 pk-yritysten avainhenkil64d ja muuta sidos-
ryhmien edustajaa. Loppusuoralla olevan kiertueen ohjelmassa on

vield Lahti 12.6.2019. Palaute tapahtumista, nii-
den siséllosta ja hyodyllisyydesta on ollut erin-

“Rahoituksessa
onnistuminen parantaa
yrityksen kilpailukykya ja
mahdollistaa kauppojen
voittamisen.”

omaista. Positiivisesta vastaanotosta innostu-
neena olemmekin miettineet jatkosuunnitelmia
kumppaneidemme kanssa.

Finnvera panostaa yleisesti kasvua vien-
timarkkinoilta tavoittelevien pk-yritysten
raataldidympaan neuvontaan. Jarjestdmme

yksittéisille yrityksille esimerkiksi maksuttomia
vientikaupan rahoituspajoja. Puolen paivan tilaisuuksissa yrityksen
avainhenkil6t tutustutetaan vientikaupassa kaytettaviin rahoitus-
ratkaisuihin ja keinoihin suojautua kaupanteon riskeilta. Pajoissa
kdaymme asioita lapi yrityksen omien hankkeiden ja haasteiden
kautta, silla se on todettu opettavaisimmaksi tavaksi.

Téasta lehdestd saamme lukea niin alku- kuin kasvuvaiheissa
olevien yritysten menestystarinoita, joissa rahoitus on yhda useammin
ollut kiinted osa myyntia. Rahoituksessa onnistuminen parantaa
yrityksen kilpailukykya ja mahdollistaa kauppojen voittamisen.

Tapahtumilla ja neuvonnalla ei vield ratkaista sitd ongelmaa, etta
pk-yrityksissa ei useinkaan ole talous- tai rahoitusjohtajaa. Ndiden
tehtévien kehittdminen on erityisen tarkeda kansainvalisilta markki-
noilta kauppaa hakeville, mutta my&s voimakkaan kasvun yrityksille.
Yrityksen oman osaamisen rinnalle tarvitaan aina myds osaavia ja
ratkaisuhakuisia kumppaneita, joita I6ytyy tdna paivana yllattavan
helposti. Aloita sindkin voittajajoukkueesi kasaaminen ottamalla
yhteytta esimerkiksi meihin!

LISATIETOA LOYDAT 0SOITTEESTA: www.finnvera.fi/pk-vienti
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Ot DUSSISSa
loIttamaan

Amerikkalaistyylista keksitaikinaa valmistava
Caccu Oy syntyi, kun yrityksen perustaja Sara
Marjoniemi ikavoi lapsuutensa makumaailmaa
Yhdysvalloissa. Yrittamisen alkutaivalta oli
helpottamassa Finnveran alkutakaus, jonka
avulla olimahdollista keskittya menestys-
reseptin kehittamiseen - sen padainesosia
ovat hyvat ideat ja paattavaisyys.

Teksti Kristiina Aikds Kuvat Sampo Korhonen

apsuutensa maisemissa Yhdysvalloissa Sara

Marjoniemen ystavan &iti saattoi kaivaa pakastimesta

keksitaikinaa ja pyorayttaa pellillisen herkkuja nélkais-

ten lasten eteen. Suomessa pakastettua keksitaikinaa

ei ollut tarjolla, joten liikeidea suomalaiskuluttajille
suunnatuista kekseista alkoi kypsya Marjoniemen mielessa.
Pakastekeksitaikinaa valmistava Caccu syntyi kahden
kulttuurin kohdatessa.

- |dentiteettini on jossain Atlantin vélimaastossa, naurahtaa
Marjoniemi, joka alkoi kehitella perinteista keksitaikinaa silkkaan
Amerikka-ikavaan.

Vuonna 1998, Marjoniemen ollessa 12-vuotias, perhe muutti
toiden perassa Utahiin, Yhdysvaltoihin. Yrittdjahenkiset van-
hemmat tartuttivat tyttdreensa kunnianhimoa ja periksi anta-
mattomuutta. Amerikkalaisesta kulttuurista han puolestaan
ammensi rentoa asennetta ja oppi omien sanojensa mukaan
toteuttavaksi unelmoijaksi. >

Maistatuksia ruokakaupoissaitse
tekeva Sara Marjoniemi saa palautetta
suoraan asiakkailtaan: "Osa toivoo
tuotteita oman Idhikauppansa
valikoimiin”, hdn iloitsee.
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CACCU OY:

= Lisdaineetonta
pakastekeksitaikinaa
valmistava yritys, jonka
tuotevalikoimaan kuuluu talla
hetkella 3 tuotetta: Apple Pie
-piirakka seka Chocolate Chip
Cookie- ja Triple Chocolate
Cookie -taikinat
Perustaja ja toimitusjohtaja
Sara Marjoniemi
Tuotteet valmistetaan
Helsingissa
YIi 200 jalleenmyyjda ympari
Suomea — suurin asiakas
on Kesko
Voitti maaliskuussa 2019
lltalehden Kultainen Pippuri
-palkinnon Leipurin apuri
-kategoriassa
www.caccu.fi

Finnveran alkutakauksen avulla saatua
lainaa kdytettiin Caccun toimitilaan,
valineisiin, raaka-aineisiin ja pakkauksiin.

- Kenenkaan ei tarvitse potea huonoa omaatuntoa arkea hel-
pottavista tuotteista ja palveluista, Marjoniemi summaa asennet-
taan yrittdjana.

Marjoniemi saapui Yhdysvalloista Suomeen vuonna 2004 viet-
tamaan lukion jalkeista valivuotta. Ikava Yhdysvaltojen kansallis-
herkkuihin oli kuitenkin niin kova, etté han ryhtyi “leipomaan vali-
matkaa lyhyemmaksi”.

Alkutakaus oli yrittamisen ponnahduslauta

Caccu naki paivanvalon vuonna 2016, ja heti perustamisen
jalkeen Marjoniemi ryhtyi selvittdmaan pankkinsa kanssa yritta-
misen alkuvaiheen kustannuksia helpottavia ratkaisuja. Neuvoja
han sai myos yrittajana toimivalta mieheltaan.

- Kaytin alkutakauksen avulla saatua lainaa esimerkiksi
toimitilaan, valineisiin, raaka-aineisiin ja pakkauksiin, Marjoniemi
luettelee.

Pankki haki alkutakausta Finnveralta, joten Marjoniemen ei
tarvinnut olla suoraan yhteydessa Finnveraan. Alkutakaus sopii
nimensa mukaisesti Caccun kaltaisille uusille yrityksille, joiden
perustamisesta on takauksen hakemisvaiheessa kulunut enintaan
kolme vuotta.

- Nordea myonsi minulle lainan ja alkutakauksella sain taval-
laan hyvan koron toiminnalleni, Marjoniemi toteaa.
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"Alkutakaus sopii
kaikille sellaisille
yrityksille, jotka ovat
tehneet kotilaksynsa ja
selkean liiketoiminta-

suunnitelman.”
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1998 2016
Sara Marjoniemi Perustaa Caccu-toiminimen 2018
muuttaa Yhdysvaltoihin jaalkaa valmistaa taikinaa Caccun tuotteet
ollessaan 12-vuotias. kahviloille. kauppojen hyllyille.
A

;y_

2004
Palaa Suomeen viettamaan
valivuotta ja tapaa samalla
aviomiehensa.

Alkuvaiheen hankintojen lisdksi alkutakauksen avulla saatua
lainaa kaytettiin puolen vuoden ajan liikketoiminnan pydorittami-
seen. Caccun siirtyessa toiminimesta osakeyhtitksi alkutakaus
muuttui Finnveran tavalliseksi yritystakaukseksi.

- On mahtavaa, ettd valtio auttaa saamaan kohtuuhintaista
lainaa ja rohkaisee siten ihmisia yrittdmaan. Yritykset padsevat
silloin hyvin aloittamaan ja laajentamaan, Marjoniemi kehuu.

Alkutakaus sopii Marjoniemen mukaan kaikille sellaisille
yrityksille, jotka ovat tehneet kotiléksynsa ja selkean liiketoiminta-
suunnitelman.

Idearikasta laajentumista

Sara Marjoniemi on laajentanut tuotteidensa saatavuutta sin-
nikkaasti, silla hanellad on tiiminsa kanssa vahva usko tuottee-
seen. Caccu tyollistaa Marjoniemen lisdksi hanen sosiaalista
mediaa kehittdvan sisarensa seka leipomosta vastaavan tyon-
tekijan. Pienella tiimilla on saatu paljon aikaiseksi.

- Olen usein itse kaupoissa pitdamassa maistatuksia, koska
pidén siitd ja ihmisten kohtaamisesta. Usein saan palautetta esi-
merkiksi siitd, etta vihdoin téllaista valmista keksitaikinaa
saa Suomesta. Myds Yhdysvalloissa asuneet asiak-
kaat hehkuttavat tuotetta sen kotoisuuden takia,
Marjoniemi kertoo.

Caccu onjuuri siirtynyt Helsingissa uuteen
suurempaan toimitilaan, jossa tuotteet valmis-
tetaan alusta ldhtien. Jalleenmyyjista yli 90
prosenttia on Keskon myymalgitd, ja Caccun
tuotteita lisataan usein uusien kauppojen vali-
koimiin my0s asiakkaiden toiveesta.

Marjoniemella on Caccun kasvun suhteen
paljon ajatuksia, mutta eniten myyntimahdolli-
suuksia yritys on tunnistanut Pohjoismaiden, Baltian ja
Britannian markkinoilla. Kyseisille alueille laajentuminen kuu-
luu yrityksen seuraavan viiden vuoden suunnitelmiin. Kiinnostusta
Caccun kaltaisille tuotteille I6ytyy my6s Euroopan ulkopuolelta.

Amerikkalaisiin serkkuihinsa verrattuna Caccun keksitaikinalla
on ainakin yksi etu — taikinassa ei nimittain ole kéytetty lainkaan
lisdaineita.

— Aasiassa, erityisesti Kiinassa, on kova kysynta puhtaille raaka-
aineille. Myos suomalaiset ja eurooppalaiset ovat erittdin tiedos-

"Kenenkaan
ei tarvitse potea
huonoa omaatuntoa
arkea helpottavista
tuotteista ja
palveluista.”

2017

SaaFinnveran
alkutakauksen ja hankkii
yritykselle toimitilat.

tavia lisdaineiden haitoista. Cacculla pelkastaan
Apple Pie -piirakasta 50 prosenttia on omenaa,
Marjoniemi kertoo.

Ennen kansainvalista lapimurtoaan Cacculla on tavoit-
teena I0ytaa yha uusia asiakkaita Suomesta ja lahimarkkinoilta.
Aikaansaava Marjoniemi aikoo tulevaisuudessa kasvattaa ela-
masta nauttimisesta korostavaa filosofiaansa tarjoamalla asiak-
kailleen inspiraatiota ja resepteja.

- Olenideoinut resepteja ja keittokirjoja tuotteidemme jatkoksi.
Ylipaataan haluan korostaa yrityksemme samaistuttavaa lifestyle-
henkisyyttd, Marjoniemi intoilee.
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Etlan Aki Kangasharju:

\iennissa onnistuvat yritykset,
Jotka elvat pelkaa epaonnistumisia

Suomalaisyritysten seuraava menestysaskel harpataan tutkimukseen, tuotekehitykseen ja
markkinointiin panostamalla, sanoo Elinkeinoelaman tutkimuslaitoksen Etlan uusi toimitusjohtaja
AkiKangasharju. Viennissa onnistuvat ne yritykset, joiden vauhti ei hiivu ensimmaisella esteella.

Teksti Kristiina Aikds Kuva Sampo Korhonen

uomen talouskasvu on viime vuosina hidastunut,

jataantuma on noussut monissa spekulaatioissa

esille Suomen yritystoimintaa ja taloutta uhkaavana

peikkona. Samaan aikaan suomalaisyritykset hakevat

vimmatusti keinoja kasvun yllapitamiseksi tai kiihdyt-
tamiseksi. Onko Suomen talous kriisissa?

— Itse en usko taantumaan juuri nyt. Inflaatio on matalalla
ja ostovoimaakin l6ytyy. Toisaalta Euroopassa kuohuu esi-
merkiksi brexit-epavarmuuden ja Ranskan levottomuuksien
mya6ta. Tilanne voi siis muuttua nopeastikin, toteaa Etlan
toimitusjohtaja Aki Kangasharju.

Vaikka talouskasvu on Kangasharjun mukaan kokonaisuu-
dessaan pienentynyt, on tavara- ja palveluviennissa ollut havait-
tavissa kasvupyrahdyksia. Vientia ei sindnsa voi Kangasharjun
mukaan pitaa talouskasvun veturina, silld maailmantaloudessa
on yleisesti nakynyt heikkenemista.

— Jos tarkkoja ollaan, niin talous on kaantynyt laskusuhdan-
teeseen, mutta ei taantumaan saakka, kuvailee Kangasharju
vallitsevaa tilannetta.

Aki Kangasharju on hiljattain nimitetty Etlan uudeksi toimitus-
johtajaksi. Elinkeinoelaman Tutkimuslaitos eli Etla on talouden
tutkimus- ja ennustelaitos, joka tekee kansantaloudellista,
liiketaloudellista ja sosiaalipoliittista tutkimusta seka
taloudellisia ennusteita.

Kangasharjun omin sanoin Etla tuottaa laadukasta ja puoluee-
tonta tietoa elinkeinoelamasta paatoksenteon tueksi. Kangas-
harju tutkii tiimeineen siis myos yritysten edellytyksia kasvuun ja
vientiin vallitsevassa talousilmapiirissa. Hanen mukaansa Suo-
men talouden elvyttamiselle tulisi [6ytaa euroaikaan soveltuvia
mekanismeja, jotka korvaisivat markan devalvoimisen.

— Suosisin paikallista sopimista ja ennen kaikkea niin sanot-
tujen kriisilausekkeiden laajentamista tulevia taloussokkeja
silmalla pitaen, jolloin tydehtosopimuksen ehdoista voitaisiin
poiketa tietyissa tapauksissa. Myds hintakilpailukyvysta tulee
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huolehtia syksylla alkavien palkkaneuvotteluiden yhteydessd,
jotta yritysten kustannukset eivét nousisi liikaa.

Finnveran vientitakauksella

tuottavuutta nostava vaikutus
Kansainvalistymispalveluita suomalaisyrityksille tarjoavan
Team Finlandin vienninrahoituspalvelut auttavat suomalais-
yrityksid Aki Kangasharjun mielesté oikeaan suuntaan, eli
kannattavaan kansainvalistymiseen. Finnvera on yksi Team
Finlandin verkoston jasenista esimerkiksi Business Finlandin
ja ulkoministerion ohella.

Etlan viime vuonna tekeman tutkimuksen mukaan etenkin
suurimmilla vienninrahoituskohteilla on merkittavia vaikutuksia
Suomen taloudelle.

— Tulosten mukaan esimerkiksi Meyerin ja Nokian vienti-
takuiden piirissa oleva toiminta synnyttaa selvasti Suomeen
uutta arvonlisaa ja tyollisyyttd, joskin toiminta samalla pie-
nissa maarin myos syrjayttda muuta yksityista toimintaa,
Kangasharju kertoo.

Saman tutkimuksen mukaan Finnveran toiminta kasvattaa
liikevaihtoa ja nostaa tuottavuutta myos kansainvalisesti suun-
tautuneissa pk-yrityksissa. Etla on arvioinut Finnveran vaikutta-
vuutta useissa hankkeissa.

- Tulokset ovat varsin positiivisia ja rohkaisevat edelleen
kehittdmaan Finnveran toimintaa, Kangasharju summaa.

Hyvalla tuotteella ja markkinoinnilla paasee pitkalle
Suomella on Kangasharjun mukaan viela kirittavaa viennin ja
talouden vauhdittamiseksi. Luottoluokittaja Standard & Poor’s
antoi maaliskuussa raporttinsa Suomen taloudellisesta tilasta.
Suomen luottoluokitus pysyi AA+/AaTl-tasolla, mutta luokituk-
sen laskemista harkitaan, mikali rakenteellisia uudistuksia ei
saada aikaiseksi. Aki Kangasharju tunnistaa Suomen talou-
dessa vientia hidastavia sudenkuoppia.

"Eikasvuun ole oikotieta.
Taytyy olla hyva tuote, hyva
markkinointi ja edellytykset
panostaa tuotekenitykseen.’

— Suomalaisyritysten viennin kasvu Kiinaan on ollut suhteellisen
hidasta. Myos tutkimuksen ja kehityksen vaikutukset eivat ole olleet
toivottavia tai riittaviad ja olemme tehneet liian vahan koneinvestoin-
teja, Kangasharju luettelee.

Missa yritykset sitten ovat onnistuneet? Suomalaisyritykset ovat
Aki Kangasharjun mukaan osoittaneet erinomaisuuttaan erilai-
sissa arvoketjuissa ja erityisesti valituotteiden viennissa, kuten
koneissa, metséteollisuudessa ja laitteissa.

Vaikka Suomi niittdd menestysta monella alalla ja on par-
jannyt kansainvalisissa innovaatiokyselyissd, voisi moni yritys
nostaa toimintansa ansaitsemalleen tasolle panostamalla yha
enemman tuotteiden markkinointiin, kuten muissa Pohjois-
maissa jo tehd&dan. Aki Kangasharjun mukaan suomalaisille
merkittdvat uudet markkina-alueet ulottuvat Kiinasta nouseviin
Aasian jatteihin.

- Painopiste on liikkkumassa Kiinasta Indonesiaan, Thai-
maahan ja Vietnamiin. Kasvuun ei ole oikotieta. Taytyy olla
hyva tuote, hyva markkinointi ja edellytykset panostaa tuote-
kehitykseen, Kangasharju toteaa.

Yhta merkittdvaa kuin markkinointi on Kangasharjun mie-
lesta epaonnistumisia pelkdamaton yrittdmisen asenne.

— Kovin viennin cowboy on se, joka nousee uudelleen ylos,
ei se joka pysyy pisimpaan ratsailla, Kangasharju muotoilee.

Aki Kangasharju muistuttaa myds, ettéd Suomen valtiolla
on vastuu saada lisda ihmisia kokeilemaan yrittdmisen
siipid. Lisaksi Kangasharju toivoisi tydmarkkinoille yleisesti
enemman joustoa, jotta yritykset voisivat irtisanomisten
sijaan pitaa tydvoimastaan kiinni.

— On hyva muistaa, etta hyvinvointiyhteiskunta saa
rahansa nimenomaan yrityksilt, joista taas syntyy verotuloja,
Kangasharju sanoo ja jatkaa:

- Suhdannevaihteluihin suosittelisin suhtautumaan
asiaan kuuluvalla tyyneydella ja hankkimaan pusku-
reita vaikeampien vaiheiden varalle.
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Tutkimus selvittaa vientikaupan
ranoItusosaamista

Suomalaisilta pk-vientiyrityksilta saattaa jaada vientikauppoja saamatta, silla yritykset eivat
tunne ostajalle kaupanteossa tarjottavia rahoitusvaihtoehtoja. Joka viides vientiyritys on karsinyt
luottotappioita siita syysta, etta ostaja on jattanyt laskun maksamatta. Vientikauppaa jarruttaa

pelko luottotappioista.

MONI SUOMALAINEN VIENTIYRITYS on epatietoinen kaupan toi-
sen osapuolen rahoitusratkaisuista ja saattaa siitd syysta karsia
luottotappioista. Tiedot selvisivat viime kesdkuussa julkaistusta
vientikaupan rahoitusbarometrista, jonka Finnvera, Keskus-
kauppakamari ja Kansainvalinen kauppakamari ICC teettivat.
Vallitsevaan tilanteeseen on tarjolla apua, silla tahot ovat
kaynnistaneet laajan vientikaupan rahoituskiertueen pk-yritys-
ten viennin, rahoitusosaamisen ja riskeilta suojautumisen paran-
tamiseksi. Kiertue on tavoittanut noin 450 yritysta. Finnvera
jarjestaa kiertueen lisaksi kevaan aikana myos rahoituspajoja,
jatéhtaimessa on jatkaa toimintaa tdmankin jalkeen.
Tilaisuuksissa keskustelua ovat herattaneet erityisesti
vierailevien yritysten tarinat. Asiantuntija- ja vertaisneuvoja on
niiden innoittamina kyselty hyvinkin konkreettisiin kysymyk-

Kasvuhakuisten ja kansainvalistyvien
yritysten rahoitukseen uusia ratkaisuja
Talouden suhdanteen tasaantumisesta
huolimatta suomalaisilla pk- ja midcap-yrityksilla
on hyvat mahdollisuudet kasvaa. Suomalaiset
yritykset ovat taloudellisesti erinomaisessa kunnossa,
mika antaa hyvat edellytykset uudistua, investoida,
kasvaa ja kansainvalistya. Finnvera hakee uusia
ratkaisuja, joilla etenkin pienten kasvuhakuisten

yritysten rahoitusta voitaisiin helpottaa.

LUE LISAA:
finnvera.fi/uutishuone

siin, kuten siihen minkalaiseen vientiin remburssit ja luotto-
vakuutukset soveltuvat ja mita vientimaakohtaisia suosituksia
ja vaihtoehtoja on tarjolla.

Keskusteluissa on noussut nakyviin yleinen harhakasitys
luottovakuuttamisen kalleudesta. Yritysten kokemusten ja
asiantuntijoiden avulla on voitu oikoa virheellisia mielikuvia ja
osoittaa, ettd vientikaupan ostajarahoitus ja riskeilta suojau-
tuminen eivat ole pienenkaan yrityksen ulottumattomissa.

Millaisia ovat pk-yritysten vientindkymat, ajatukset rahoitus-
tapojen hyodyntamisesté ja luottotappioiden pelosta nyt?
Tama selviaa tuoreesta vientikaupan rahoitusbarometrista,
joka julkistetaan toukokuussa.

SEURAA UUTISIAMME AIHEESTA: finnvera.fi/uutishuone

Team Finland Talks -webinaarit
Tiedatkd miten Team Finland -organisaatiot
auttavat suomalaisyrityksia markkinoille? Team
Finland -toimijat jarjestavat yhteistydssa EK:n ja
Suomen Yrittajien kanssa webinaareja yrityksille
1-2 kertaa kuukaudessa vuoden 2019 aikana.
Tunnin mittaisessa Skype for Business -webinaarissa
on mahdollista osallistua keskusteluun kulloisenkin
kohdemaan suurlahettilddn seka Team Finland
-verkoston asiantuntijoiden kanssa.

SEURAA TULEVIA TAPAHTUMIA OSOITTEESSA
team-finland.fi

Finnveran vuoden 2018 avainlukuja

&

&

Vuonna 2018 Finnveran pk- ja midcap-yritysten
rahoituksen avulla myd&tavaikutettiin yli

7 700 tyopaikan

ja 2 600 uuden yrityksen syntymiseen.

Finnveran tarjoamilla vientitakuilla
puolestaan katettiin vientia

4,8 miljardilla eurolla

75 maahan vuonna 2018.

Finnvera myonsi vuonna 2018
omistajanvaihdoksiin rahoitusta

129 miljoonaa euroa

ja oli mukana yli 900 yrityskaupan toteuttamisessa.
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MYONNETTY PK- JA MIDCAP-RAHOITUS

178 203

943

563

® Lainat, 21 %
Takaukset, 60 %
Vientitakuut*, 19 %

* Sisdltaa vientitakaukset ja vientitakuut
pk- ja midcap-yrityksille

VIENTIKAUPAN KESKIMAARAINEN
KOKO, PK- JA MIDCAP-YRITYKSET
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Uudet aluejohtajat etelddn ja pohjoiseen

Pasi Vartiainen nimitettiin Finnveran Pohjois-Suomen-aluejohtajaksi. Han
aloitti tehtdvassaan 1.3.2019. Pohjois-Suomen-alueeseen kuuluvat Oulun-,
Kajaanin- ja Rovaniemen-toimipisteet seka Keski-Pohjanmaan, Pohjois-Poh-
janmaan, Kainuun ja Lapin maakunnat.

Finnveran Eteld-Suomen-aluejohtajaksi nimitettiin 1.1.2019 Anna Karppinen.

Eteld-Suomen-alueeseen kuuluvat Helsingin- ja Lappeenrannan-toimipisteet.

Tapio Jordan Finnveran

luottopadtésyksikon johtajaksi

KTM, MMK Tapio Jordan nimitettiin Finnveran

luottopaéatosyksikon johtajaksi 15.4.2019.
Luottopaatosyksikkd hoitaa merkittavimpiin

rahoitushankkeisiin liittyvien luottoriskien arvioin-

nin seka ohjaa ja johtaa luottopaatdstoimintaa.
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ulkipilven suosio kiihdyttaa
Nordcloudin kasvua

Pilvitoimija Nordcloud haluaa auttaa yrityksia loistamaan parhaimpien mahdollisten digitaalisten
alustojen avulla. Yrityksen visiota ovat mahdollistamassa myos Finnvera ja Team Finland.
Finnveran ja OP Yrityspankin tuoreella 20 miljoonan euron rahoituksella tuetaan Nordcloudin
kannattavaa kasvua, kansainvalistymista ja tuoteportfolion kehittamista. Yhtic kasvattaa
merkittavan rahoituksen turvin asiantuntijajoukkoaan ja kiihdyttaa laajentumistaan Eurcopassa.
Finnvera oli rahoitusjarjestelyssa mukana kasvulainalla,

Teksti Kristiina Aikds Kuva Sampo Korhonen

nen prosentin kasvu nykyiseen yli@20 tyontekijaan.

Taman kaiken julkipilviyhtio Nordeloud on saavutta-

nut viimeisen kolmen vuoden aikana:Vauhti ei suin-

kaan ole hidastumassa, silla tunnustusta kerdnnyt
yhti6 haluaa kahmia uutta liiketoimintaa Euroopasta.

aajentuminen yli 10 maahan ja h?ékunnan tuhan-

— Euroopassa riittaa yrityksid, jotka eivat ole viela siirtaneet

liiketoimintaansa pilveen. Meilla on aito halu auttaa naita toi-
mijoita vauhdittamaan digitaalista menestystaan ja saamaan
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- ylittamiseksi. El Salvadorista kotoisifroleyz
“ tuolloin vaihto-opiskelijana Suomessa jairyhtyipian puskemaan

samalla kustannussaastoja, kertoo yrityksen perustaja ja halli-
tuksen puheenjohtaja Fernando Herrera.

Nordcloud sai alkunsa vuonna 2011, kun Herrera koki ymparil-
laan olevat perinteiset IT-ratkaisut kankeiksi ja vaikeasti skaalau-
tuviksi. Han néki julkipilvessd mahdollisuuksia nédiden esteiden
iff@leva,diplomi-insindori oli

ideaansaletee'npé_in. Syntyi pilviyhtic -Nordcloud-;joka auttaa
yrityksia siirtamaan toimintojaan asteittain julkipilveen.

Yritykset ovat viime vuosina alkaneet
suosia julkipilvea yksityisen sijaan.
Julkipilvipalvelu toimii jattimaisissa
keskuksissa, joiden laskenta ja tal-
lennuskapasiteettia asiakkaat saavat
kayttoonsa tietoturvallisesti sovituilla
palvelutasoilla. Yksityinen pilvi on yleen-
séd taas ainoastaan sen omistavan tahon
kaytossa. Monelle yritykselle yksityisen
pilven kehittaminen on kuitenkin kal-
lista ja vaivalloista, ja yrityksella tulisi
olla paljon teknisia resursseja alustan
yllapitdmiseen.

- Nordcloud auttaa asiakkaitaan
kayttamaan julkipilved nopeampaan
innovointiin ja infrastruktuurin kulujen
alentamiseen. Pilven hyddyntaminen
tarkoittaa myos, etté asiakkaat maksa-
vat vain kulloisenkin tarpeensa mukaan
ilman etukateissitoumuksia, Herrera ker-
too Nordcloudin toimintafilosofiasta.

Julkipilven kehitykseen investoi kol-
me suurta julkipilvitarjoajaa (Amazon
Web Services, Microsoft, Google Cloud
Platform), joiden ansiosta palveluita
voidaan tarjota monipuolisesti aina teol-
lisen internetin rajapinnasta keinoalyyn.
Nordcloud tekee tiivista yhteistyota
pilvipalvelujattien kanssa ja silla on
myos laaja tiimi kaikkien kolmen alustan
sertifioituja asiantuntijoita. Maailman-
laajuisesti uniikki yritys on jatkuvien
palveluiden auditoitu tarjoaja kaikille
pilvikumppaneilleen.

— Alan analyytikot ovat toistuvasti
nimenneet meidat alamme johtavaksi
yritykseksi. On ainutlaatuista, ettd meilla
on kykyja auttaa asiakkaitamme kaikkien
kolmen suurimman pilvialustan kanssa,
sanoo Fernando Herrera.

Nordcloudin toimiva resepti ja kasvu-
tahti ei ole tullut yllatyksena kansain-
valistymisen palveluita suomalaisille
yrityksille tarjoavalle Team Finlandille.
Verkostoon kuuluvat esimerkiksi Finn-
vera, Business Finland ja ulkoministerio.
Team Finland -organisaatiot ovat tuke-
neet Nordcloudin kansainvalistymista
jainnovaatiotoimintaa rahoituksella,
avustuksilla ja takauksella jo yrityksen
perustamisesta ldhtien.

- Yrityksen alkuvaiheissa pankki
myonsi Nordcloudille 200 000 euron
lainan, josta takasimme puolet, ker-
taa Finnveran rahoituspaallikko Kalle
Astrom yhteistyon alkumetreja.

Finnveran kasvulainaa voidaan myon-
taayli kolme vuotta toimineille pk- ja
midcap-yrityksille, joilla on merkittavia
kasvu- tai kansainvalistymishankkeita tai
yritysjarjestelyita. Kasvulainaa myonnet-
tiin Nordcloudille, koska yrityksen talous-
rakenne arvioitiin vankaksi ja liikkeidea
kantavaksi.

- Nordcloud pystyi osoittamaan,
ettd silla on edellytykset edeta esittami-
ensa suunnitelmien mukaan. Suomen
vientitaseelle tdima on myds hyva asia,
silld Nordcloudin kasvunopeus on to-
della kova, kertoo Business Finlandin
teknologia-asiantuntija Manu Setala
yhteistyosta.

Tammikuussa 2019 Nordcloudin toi-
minta nousi uudelle tasolle, kun Finnvera
ja OP Yrityspankki myonsivat yritykselle
20 miljoonan euron rahoituksen. Nord-
cloud kayttaa rahoituksen yha kiihtyvaan
kasvuunsa Euroopassa, jossa yrityksella

on toimipisteitd jo kymmenessad maassa.
Kalle Astrémin mukaan vaakakupissa
painoi yhteisen suunnan mukaan myos
se, ettd ohjelmistoyrityksena Nordcloudin
kohdalla ei tarvinnut keskustella ostaja-
riskin takaamisesta, mika tulee usein
kysymykseen suurissa investoinneissa
esimerkiksi laivateollisuudessa.

- Yksi tilaus saattaa laivateollisuudes-
saolla niiniso, etta ostajariskin takaami-
nen on valttdmatonta. Nordcloudilla taas
saattaa olla 500 lisenssia tilaavaa asia-
kasta ympari Eurooppaa. Kun asiakas-
joukko on niin levittaytynyt, ostajariskin
takaamiselle ei ole tarvetta. Meidén
kannaltamme silloin kyse on ainoastaan
kasvun rahoittamisesta, Astrom avaa
Finnveran nakokulmaa.

Nordcloudin kaltaisille pilviyhtigille on
Fernando Herreran mielesta tulevaisuu-
dessa kysyntas, silla kunnianhimoisille,
kustannussaastoa ja yritysten liiketoimin-
taa kasvattavalle toiminnalle tarvitaan
tekijoita jatkossakin.

= Julkipilvi on ehdottomasti tarkein
digitaalisen muutoksen mahdollistaja.
Markkinatutkimusyritys IDC:n tuoreen
tutkimuksen mukaan digitaaliseen
transformaatioon panostetaan maail-
manlaajuisestijo 1,2 triljoonaa dollaria
taman vuoden loppuun mennessa,
kertoo Herrera.

Tyo- ja elinkeinoministeric on asetta-
nut tavoitteeksi tuplata viennin rahoitus
vuoteen 2023 mennessa. Business
Finlandin Manu Setéldan mukaan tavoite
saavutetaan todennakoisemmin, kun
rahoitusta myonnetéan maaréatietoisesti
kasvamiseen suhtautuville yrityksille,
kuten Nordcloudille.

- Yritysten on hyva muistaa, etta kehi-
tamme toimintamalliamme jatkuvasti ja
etsimme jatkuvasti rohkeita ja kunnian-
himoisia yrityksig, joiden riskia ryhdytaan
jakamaan, kertoo Manu Setala.

Myds Kalle Astrom toivoisi enem-
man tukea pk-yrityksille, jotta niilla olisi
paremmat edellytykset nousta midcap-
luokkaan.

- Jos yritykselld on nayttda yhta hyvin
skaalautuvuudesta ja asiakaskuntansa
|0ytaneesta liilketoiminnasta, niin
lahdemme yhteistyohon mielellamme,
Astrém vihjaa.
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Posti Green

Ratkaise vientikaupat
rahoituksella

SUOMI
AREENA

Finnvera mukana
SuomiAreenassa 15.7.2019
Finnvera on tanakin vuonna mukana
Suomen suurimmassa yhteiskunnallisessa
keskustelutapahtumassa SuomiAreenassa
Porissa yhdesséa Keskuskauppakamarin
kanssa. Loydat meidéat Purje-lavalta
maanantaina 15.7. klo 16-17.
Tervetuloa kuuntelemaan, milla evailla
kansainvalistyminen onnistuu.

Katso vinkit: finnvera.fi/pk-vienti

LUE LISAA: suomiareena.fi

Chattaa kysymyksesi asiakaspalveluun
Chatissa voimme vastata rahoitusta ja
sen hakemista kasitteleviin kysymyksiin.
Chat on avoinna arkisin kello 10-15.

TUTUSTU: finnvera.fi
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